
Ihr Prof i l :

• Abgeschlossene technische Hochschulausbildung 

• Mehrjährige Berufserfahrung im Bereich 

Business Development / Vertriebsaußendienst von Vorteil

• Hohe Reisebereitschaft 

• Kompetentes Auftreten, stark ausgeprägte 

Kommunikationsfähigkeit und ausgezeichnete 

Präsentationsfähigkeiten

• Sehr gute Englischkenntnisse, weitere Fremdsprachen 

sind von Vorteil

• Abschlussstarke Verkaufspersönlichkeit

Ihr Aufgabenbereich :

• Auf- und Ausbau unseres Vertriebs- und

Großkundennetzwerks im Bereich Standard- und 

Customized Systeme  (aktive Neukundenakquise)

• Analyse und Definition von Kundenanforderungen

sowie Ausarbeitung von Angeboten in

Zusammenarbeit mit unserer Entwicklungsabteilung

• Teilnahme an internationalen Messen als Aussteller 

und Besucher

• Durchführung von Markt- sowie Mitbewerberanalysen

• Identifikation neuer Geschäftsfelder/ -potentiale 

Wir bieten Ihnen:

• Abwechslungsreiche und interessante Herausforderung mit entsprechenden Aufstiegsmöglichkeiten

• Offene Unternehmenskommunikation und wertschätzenden Umgang, entsprechende interne / externe

Aus- und Weiterbildungsmöglichkeiten und vielfältige Sozialleistungen

• Wir geben das gesetzliche Mindestentgelt für diese Stelle mit € 2.499,98 brutto (14 x) für die ausgeschriebene 

Position an. Die Bereitschaft zur deutlichen Überzahlung ist auf Basis von Qualifikation und Erfahrung gegeben.

SIE  L IEBEN DIE  HERAUSFORDERUNG

UND SIND ZUM DURCHSTARTEN BEREIT?

B U S I N E S S  D E V E L O P M E N T  /  

V E R T R I E B S A U S S E N D I E N S T  ( M / W )  I N  V O L L Z E I T

Wir sind Teil einer mittelständischen Unternehmensgruppe mit rund 100 Mitarbeitern und beschäftigen uns als führender

Anbieter von innovativen Warenausgabesystemen mit deren Entwicklung, Herstellung und Vertrieb. Durch eine 

nischenfokussierte Strategie, das leidenschaftliche Engagement und die Flexibilität unserer Mitarbeiter haben wir uns 

rasch an die Spitze unserer jeweiligen Branche gearbeitet. Durch den branchenübergreifenden Einsatz unserer Produkte 

ist unser Alltag geprägt von Abwechslung und Neuheiten.

www.storetec-systems.at

Ihre Bewerbung mit Foto senden Sie bitte (bevorzugt per E-Mail) an:

Storetec Systems GmbH, Frau Miriam Wildauer, Trientlgasse 45, 6020 Innsbruck, miriam.wildauer@storetec-systems.com

Daher suchen wir ab sofort Unterstützung im Bereich


