Area Sales und Project Manager (m/w/d)
Vorarlberg und Tirol | Medizintechnik

ab € 4.300,- brutto pro Monat
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Firmenwagen Gutes Betriebsklima Weiterbildung Bonusprogramm Kurze Entscheidungswege

Unser Kunde, Henry Schein Dental Austria GmbH, gehért zu Henry Schein, Inc., einem Unternehmen, das
mit einem breiten Netzwerk an Menschen und Technologien hochwertige Losungen fiir Medizinerlnnen und
Fachkrafte im Gesundheitsbereich bietet. Henry Schein, Inc., ein FORTUNE 500®-Unternehmen und Mitglied
des NASDAQ 100@ Index, ist der weltweit fiihnrende Anbieter von Produkten und Dienstleistungen im
Gesundheitswesen fiir zahnmedizinische und arztliche Praxen. Das Unternehmen wurde in die FORTUNE-
Liste der angesehensten Unternehmen der Welt aufgenommen und fiihrt die FORTUNE-Liste der
Fachgrohandler im Gesundheitswesen an.

Im Gebiet Vorarlberg und Tirol sucht unser Kunde nun Sie als Verstarkung fiir die professionelle Betreuung
der KundInnen - von der Akquise bis zum After Sales.

Ihre spannende neue Tatigkeit: Ihr Giberzeugendes Profil:

e \ertrieb eines erfolgreichen Portfolios an e |dealerweise abgeschlossene technische
hochmodernen, komplexen Investitionsgltern Ausbildung (z.B. Lehre, HTL oder Studium)
fiir Zahnarztinnen in Ordinationen und Kliniken e Nachweisbare Erfolge im Sales- oder Key

e Enge Zusammenarbeit mit Ihren Kundinnen zur Account Management
Bereitstellung malgeschneiderter, auf deren e Interesse an der Dentalbranche - gerne geben
Bedurfnisse zugeschnittener Lsungen wir motivierten, vertriebsstarken

e Aufbau langfristiger Kundinnenbeziehungen Brancheneinsteigerinnen eine Chance!
durch exzellente Betreuung sowie e Erste Erfahrung im Projektmanagement von
Neukundlnnenakquise in lhrer Region Vorteil

® Kontinuierliche Beobachtung des Marktes, e Kommunikationsstarke, Uberzeugungskraft und
Analyse von Trends und Identifizierung neuer die Fahigkeit, komplexe medizinische
Geschaftsmaglichkeiten Informationen verstandlich zu vermitteln

® Preisverhandlungen mit Kundinnen und e Freude an der Teamarbeit und am aktiven
eigenstandige Budgetplanung Ideenaustausch

e Aktives Projektmanagement im Rahmen eines e Reisebereitschaft in Ihrer Region
professionellen After Sales Services e Sehr gute Deutsch- und gute

e \ertretung des Unternehmens auf Messen, Englischkenntnisse

Kongressen und anderen Veranstaltungen zur
Erweiterung lhres Netzwerks und Starkung der
Markensichtbarkeit

Das Angebot unseres Kunden:

e Langfristige Zusammenarbeit mit Chance auf Wachstum in einer Unternehmenskultur voller
Wertschatzung und Ideen

Vielfaltige Entwicklungs- und Weiterbildungsmdglichkeiten
Positives Unternehmensimage am Markt und kurze Entscheidungswege
Verantwortungsvolle Herausforderung beim Marktfiihrer

Attraktives Bruttomonatsgehalt ab € 4.300,- sowie eine entsprechende Bonifikation und ein neutraler
Dienstwagen zur Privatnutzung; eine Uberzahlung ergibt sich aus Ihrer Qualifikation, Erfahrung und
Ihren Erfolgen

Der Verkauf komplexer Projekte ist Ihre Welt?

Dann freuen wir uns Gber Ihre aussagekraftige Bewerbung unter der Kennnummer 101 572 (iber unser 1SG-
Karriereportal oder per eMail.

N\ ISG Personalmanagement GmbH - Niederlassung Tirol
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